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ПОЧЕМУ ВЗЫСКАНИЕ ЗАДОЛЖЕННОСТИ С ИНОСТРАННЫХ 
КОНТРАГЕНТОВ СТАЛО ВЫЗОВОМ ДЛЯ БЕЛОРУССКОГО БИЗНЕСА?

ЧТО ТАКОЕ ПРИЗНАНИЕ И ПРИВЕДЕНИЕ В ИСПОЛНЕНИЕ  
ИНОСТРАННЫХ СУДЕБНЫХ И АРБИТРАЖНЫХ РЕШЕНИЙ?

КАКИЕ ВЫЗОВЫ СОЗДАЕТ САНКЦИОННЫЙ РЕЖИМ  
ДЛЯ ДОСТУПА К ПРАВОСУДИЮ В ЕС И США?

В условиях постоянно меняющегося гео-
политического и экономического ландшаф-
та проблема взыскания задолженности с 
иностранных контрагентов приобрела осо-
бую актуальность для белорусских субъек-
тов хозяйствования. Традиционные меха-
низмы правовой защиты и международной 
кооперации столкнулись с беспрецедент-

ными вызовами, связанными с введением 
многочисленных санкционных пакетов. 
Это создало сложную матрицу правовых и 
практических препятствий, требующих от 
компаний не только глубокого понимания 
международного и национального законо-
дательства, но и нестандартных подходов к 
разрешению спорных ситуаций.

Для успешного взыскания задолженно-
сти с иностранных контрагентов недоста-
точно лишь получить решение суда или 
арбитража в своей юрисдикции. Зачастую 
требуется процедура признания и приве-
дения в исполнение этого решения на тер-
ритории государства, где находятся активы 
должника. Это сложный юридический про-
цесс, регулируемый как международными 
договорами, так и национальным законода-
тельством.

Основной целью данных процедур явля-
ется обеспечение трансграничной эффек-

тивности судебных и арбитражных актов, 
что способствует стабильности междуна-
родных экономических отношений. Однако 
наличие санкций существенно усложняет 
этот процесс, создавая дополнительные ба-
рьеры на пути к фактическому удовлетво-
рению требований кредитора. Понимание 
этих процедур и их правового регулирова-
ния, в том числе в Республике Беларусь (ст. 
ст.  247, 248, 252 Хозяйственного процессу-
ального кодекса Республики Беларусь), яв-
ляется фундаментом для выработки успеш-
ной стратегии взыскания.

Санкционный режим, введенный рядом 
западных стран в отношении Республики 
Беларусь и Российской Федерации, создает 
существенные вызовы для доступа к право-
судию и эффективной правовой защиты ин-
тересов белорусских субъектов. Одной из 
наиболее острых проблем является отказ 
зарубежных юридических компаний рабо-
тать с клиентами из Беларуси, ссылаясь на 
европейские и американские регламенты. 
Это значительно затрудняет возможность 
обращения в суды и арбитражи за рубежом, 

а также получения квалифицированной 
юридической помощи.

Решение Совета Европы (CFSP) 
№2024/1864 (изменяет Решение №2012/642), 
Регламент Совета ЕС № 2024/1865 (изме-
няет Регламент №765/2006) в отношении 
Беларуси, Решение Совета Европы (CFSP) 
№2022/884 (изменяет ст. 1 Решения Совета 
Европы (CFSP) №2014/512) в отношении Рос-
сии стали одними из таких документов, кото-
рые, на первый взгляд, могут ограничивать 
оказание юридических услуг бизнесу  в  ЕС. 
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КАК РЕШЕНИЯ СОВЕТА ЕВРОПЫ (CFSP) № 2024/1864 И № 2022/884 
ВЛИЯЮТ НА ОКАЗАНИЕ ЮРИДИЧЕСКИХ УСЛУГ И ВЗЫСКАНИЕ ДОЛГОВ?

ОСОБЕННОСТИ ВЗЫСКАНИЯ ЗАДОЛЖЕННОСТИ В ЛИТВЕ:  
ОТ УПРОЩЕННОГО ПОРЯДКА ДО ПРИЗНАНИЯ РЕШЕНИЙ

Несмотря на кажущуюся строгость санк-
ционных режимов, важно детально изучать 
формулировки соответствующих докумен-
тов, чтобы выявить возможности для право-
вой защиты. Решение Совета Европы (CFSP) 
№2024/1864 (по Беларуси) и №2022/884 
по России (изменяет ст. 1 Решения Совета 
Европы (CFSP) №2014/512) и другие сопут-
ствующие документы, несмотря на общие 
ограничения на оказание юридических 
консультационных услуг, содержат важные 
исключения, которые дают белорусским 
субъектам шанс на доступ к правосудию.

Под запрещенными «юридическими кон-
сультационными услугами» понимаются, 
как правило, предоставление консультаций 
по вопросам ведения бизнеса, коммерче-
ских сделок, участие в переговорах и подго-
товка юридических документов, связанных 
с несанкционным бизнесом. Однако ст.  5n 

Регламента № 833/2014, ст. 1hc Решения 
№2024/1864, ст. 1jc Регламента № 2024/1865, 
устанавливающие ограничительные меры 
в связи с действиями Беларуси и России, 
специально исключают из запрета оказа-
ние услуг, которые строго необходимы для 
реализации права на защиту в судебных 
процессах для обеспечения доступа к судеб-
ным, административным или арбитражным 
процедурам.

Более того, в ряде вынесенных по делам 
наших клиентов постановлений европей-
скими судами имеются оговорки следующе-
го содержания: «Санкционные Решения и 
Регламенты не регулируют предоставление 
юридических услуг или порядок взыскания 
долгов в судах ЕС. Санкции в отношении 
«юридических консультационных услуг» 
разработаны так, чтобы сохранить доступ к 
правосудию и право на защиту».

Литва, как и другие страны Европей-
ского союза, имеет свои особенности в 
процедурах взыскания задолженности и 
признания иностранных решений. Для 

белорусских субъектов, имеющих деби-
торскую задолженность в Литве, существу-
ют как упрощенные, так и более сложные  
пути.

Согласно этим решениям и регламентам 
санкционные ограничения касаются ши-
рокого спектра бизнес-услуг, включая бух-
галтерские, аудиторские, консультации по 
вопросам ведения бизнеса, связям с обще-
ственностью, а также юридического и на-
логового консультирования. Это создало 
ситуацию, при которой многие иностран-
ные юридические фирмы предпочитают 
уклоняться от любого взаимодействия с бе-
лорусскими клиентами, чтобы избежать по-
тенциальных рисков и штрафов.
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ЧТО НУЖНО ЗНАТЬ О ПРИЗНАНИИ И ПРИВЕДЕНИИ  
В ИСПОЛНЕНИЕ РЕШЕНИЙ В ПОЛЬШЕ?

Взыскание задолженности и признание 
иностранных решений в Польше также 
имеет свои особенности. Как и в Литве, в 
Польше существует упрощенный порядок 
взыскания, который позволяет достаточно 
быстро получить судебное решение. Одна-
ко, если дело доходит до полноценного ис-
кового производства, сроки рассмотрения 
могут быть довольно длительными, дости-
гая двух лет. Процедура признания ино-
странных решений в Польше также может 
занять до двух с половиной лет.

Важным преимуществом для белорус-
ских субъектов является возможность 
участия в судебных заседаниях онлайн, 
что значительно сокращает расходы на 
командировки и упрощает процесс. Од-
нако одной из основных практических 
проблем при взыскании в Польше явля-
ется необходимость подтверждения суду 
факта уплаты судебного сбора. Денежные 
средства зачисляются на счета польско-
го Министерства финансов, и суды доста-

точно долго ожидают подтверждения от 
Минфина информации о зачислении сбо-
ра конкретным субъектом из-за рубежа. В 
связи с этим рекомендуется, чтобы сборы 
оплачивались непосредственно польски-
ми консультантами, а не международным 
платежом, чтобы избежать задержек и 
сложностей с подтверждением.

Польское законодательство также преду
сматривает возможность подачи хода-
тайств об ускорении процесса, так называ-
емый «Wniosek o przyspieszenie», что может 
помочь сократить сроки рассмотрения 
дела. Нелишней является процедура озна-
комления с материалами дела. Порой в деле 
могут содержаться документы, касающиеся 
запросов в адрес сторон, но так и не до-
ставленные им. Таким образом, вынесение 
решения о взыскании в Польше вполне воз-
можно, что открывает путь для дальнейше-
го исполнительного производства. Однако 
для этого требуется тесная коммуникация с 
польским судом.

И если общий порядок взыскания дол-
га в суде может растянуться на два года, то 
приказное производство в Литве, преду
смотренное Гражданским процессуальным 
кодексом Литовской Республики, позволяет 
значительно сократить сроки рассмотре-
ния дела – в некоторых случаях с несколь-
ких лет до одного месяца. Этот ускоренный 
порядок взыскания является аналогом при-
казного производства в Республике Бела-
русь (ст. 220 ХПК РБ). Однако для успешно-
го применения приказного производства в 
Литве крайне важно, чтобы заявление было 
тщательно составлено, так как малейшие 
неточности могут привести к его многократ-
ному возврату.

Что касается признания и приведения 
в исполнение белорусских судебных ре-

шений в Литве, то это регулируется Дого-
вором между Республикой Беларусь и Ли-
товской Республикой о правовой помощи 
и правовых отношениях по гражданским, 
семейным и уголовным делам от 1992 года. 
Для признания решения необходимо, что-
бы должник был хотя бы один раз надлежа-
щим образом извещен о деле. Также важно, 
чтобы срок рассмотрения дела в белорус-
ском суде не был менее шести месяцев от 
предыдущего до последующего заседания. 
В признании может быть отказано, если 
личное уведомление не состоялось. Если 
вручение повестки не состоялось, суд мо-
жет рассмотреть дело лишь по истечении 
шести месяцев с момента направления до-
кумента согласно ст. 15 Гаагской конвенции  
1965 года.

В содержание
To contents



50 Меркурый № 1, 2026

В интересах бизнеса

КАКИЕ ПРЕПЯТСТВИЯ СУЩЕСТВУЮТ ДЛЯ ВЗЫСКАНИЯ 
ЗАДОЛЖЕННОСТИ И ПРИЗНАНИЯ РЕШЕНИЙ В ХОРВАТИИ?

Взыскание задолженности и призна-
ние иностранных судебных решений в 
Хорватии представляет собой особый вы-
зов для белорусских субъектов, поскольку 
между Беларусью и Хорватией отсутству-
ет двусторонний договор о правовой по-
мощи. Это означает, что при признании 
и приведении в исполнение решений су-
дов применяется принцип взаимности. 
По данной причине уже на стадии рас-
смотрения юридической услуги консуль-
танты конкурируют путем предоставления 
экспертных заключений известных юри-
стов о наличии/отсутствии фактов при-
знания решений друг друга в зарубежном  
суде.

Общий срок исковой давности в Хорва-
тии составляет пять лет. Длительность су-
дебного процесса может достигать четырех 
лет, хотя возможна и подача ходатайств 

об  ускорении. В Хорватии также существу-
ет упрощенное производство, известное 
как «Platnog naloga», которое аналогично 
приказному производству в Беларуси и по-
зволяет получить решение за восемь дней 
с правом на возражение. Однако недавняя 
забастовка судей и секретарей судов в 2024 
году, длившаяся три месяца, существенно 
повлияла на сроки рассмотрения дел. Отсут-
ствие договора о правовой помощи означа-
ет, что для признания белорусских решений 
в Хорватии придется доказывать существо-
вание взаимности, что может потребовать 
предоставления юридического заключения 
от профессора белорусского права или из-
вестного юриста, подтверждающего, что 
белорусские суды признают решения хор-
ватских судов. Это усложняет процедуру и 
увеличивает сопутствующие издержки для 
истца.

В ЧЕМ СПЕЦИФИКА ВЗЫСКАНИЯ ДОЛГОВ И ПРИЗНАНИЯ РЕШЕНИЙ  
В СЛОВАКИИ?

В Словакии процесс взыскания задол-
женности и признания иностранных ре-
шений также имеет свои нюансы. Срок 
рассмотрения исковых заявлений, а также 
длительность процедур признания и приве-
дения в исполнение может достигать двух 

лет. Однако существует возможность зна-
чительно сократить этот срок, получив ре-
шение в течение одного месяца путем обра-
щения в  упрощенном порядке. Это делает 
Словакию привлекательной юрисдикцией 
для оперативного взыскания.
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АРБИТРАЖ ИЛИ ГОСУДАРСТВЕННЫЕ СУДЫ: ПОЧЕМУ ВЫБОР 
ЮРИСДИКЦИИ ИМЕЕТ РЕШАЮЩЕЕ ЗНАЧЕНИЕ?

КАК ОБСТОЯТ ДЕЛА С ВЗЫСКАНИЕМ ДОЛГОВ И ПРИЗНАНИЕМ 
РЕШЕНИЙ В США?

Выбор юрисдикции для разрешения 
международного коммерческого спора – 
государственные суды или арбитраж – яв-
ляется одним из ключевых стратегических 
решений, способных кардинально повли-
ять на успех взыскания задолженности.  
В  условиях геополитической напряженно-
сти и санкционного давления этот выбор 
приобретает особое значение для белорус-
ских субъектов.

Статистика отказов в признании ино-
странных решений ярко демонстрирует 
преимущества арбитража. В среднем в 
мире отказы в признании арбитражных ре-
шений составляют около 15% заявлений, 

в  то  время как для решений иностранных 
государственных судов этот показатель 
достигает 50%.

Почему же по решениям иностранных 
государственных судов чаще случаются от-
казы? Основные причины заключаются в 
геополитических факторах, которые могут 
влиять на предвзятость судей. Арбитраж 
же, как правило, более гибок в вопросах из-
вещения и менее подвержен влиянию гео-
политических факторов, что значительно 
увеличивает шансы на признание и приве-
дение в исполнение его решений.

Практическая рекомендация: при заклю-
чении внешнеэкономических контрактов 

Соединенные Штаты Америки пред-
ставляют собой одну из наиболее сложных 
юрисдикций для взыскания задолженности 
и признания иностранных судебных и ар-
битражных решений, особенно для бело-
русских субъектов в условиях санкционного 
давления. В отличие от унифицированных 
правовых систем ЕС, в США каждый штат 
имеет свои собственные сроки исковой дав-
ности, которые могут варьироваться от трех 
до десяти лет, что требует тщательного ана-
лиза законодательства конкретного штата.

Длительность судебного процесса в США 
по исковым заявлениям может достигать до 
двух лет, что является значительным сро-
ком. Однако наиболее критичным аспектом 
является практически полное отсутствие 
судебной практики по взысканию задол-
женности в пользу белорусских компаний. 
Согласно данным регистров ICC, ICSID, PCA 
и UNCITRAL, а также профильных ресурсов 
Global Arbitration Review, IA Reporter и пра-
вовых систем (PACER, state court dockets, 

Westlaw, LexisNexis, Justia), за период с 2020 
по 2025 год нет зарегистрированных судеб-
ных или арбитражных решений, по кото-
рым в пользу белорусской компании была 
бы взыскана задолженность с должника из 
США.

Этот малоизвестный, но крайне важ-
ный факт свидетельствует о чрезвычайной 
сложности и высокой вероятности отказа во 
взыскании долгов в США для белорусских 
компаний в текущих условиях. Основная 
причина заключается в том, что американ-
ские компании и банки, опасаясь вторич-
ных санкций и репутационных рисков, пред-
почитают избегать любых операций с 
белорусскими субъектами, даже если они 
не находятся под прямыми санкциями. Это 
создает фактически непреодолимый барьер 
для реализации судебных решений. Даже 
при отсутствии официального включения в 
санкционные списки OFAC банки исходят из 
принципа максимальной осторожности (risk 
aversion).
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МАЛОИЗВЕСТНЫЙ ФАКТ: О ЧЕМ РЕДКО ГОВОРЯТ  
ПРИ ВЗЫСКАНИИ ДОЛГОВ В САНКЦИОННЫХ УСЛОВИЯХ?

При обсуждении взыскания задолженно-
сти в условиях санкций внимание, как пра-
вило, уделяется крупным финансовым бло-
кировкам, запретам на торговлю и сложным 
судебным процедурам. Однако существует 
малоизвестный, но крайне важный нюанс, 
который может стать существенным пре-
пятствием для белорусских субъектов, – это 
проблема «дерискинга» (de-risking) со сторо-
ны иностранных банков.

Даже если белорусская компания или 
ее контрагент не находится под прямыми 
санкциями, иностранные банки, особенно в 
ЕС и США, могут отказывать в проведении 
платежей или закрывать счета, опасаясь 
косвенных рисков. Это не связано с непо-

средственным нарушением санкционного 
законодательства, а является следствием 
внутренней политики банков, направлен-
ной на минимизацию рисков, связанных с 
«токсичными» юрисдикциями. Таким обра-
зом, даже если суд вынесет решение о взы-
скании задолженности в пользу белорусской 
компании, фактическое получение средств 
может быть заблокировано иностранными 
банками, которые просто отказываются об-
служивать транзакции, связанные с Белару-
сью. Это значительно усложняет фактиче-
ское исполнение решений и делает процесс 
взыскания непредсказуемым, даже при на-
личии формально положительного судеб-
ного или арбитражного решения.

с контрагентами из юрисдикций, которые 
могут быть подвержены санкциям или име-
ют сложный судебный процесс, всегда отда-
вайте предпочтение арбитражной оговорке 
с выбором авторитетного международного 
арбитражного института (например, МАС 
при БелТПП, Стокгольмский арбитраж, Вен-
ский международный арбитражный центр, 
Ташкентский международный арбитраж-
ный центр) и юрисдикции, известной своей 
арбитражной дружественностью.

Это значительно повысит шансы на 
успешное признание и приведение в ис-
полнение арбитражного решения, посколь-
ку Нью-Йоркская конвенция 1958 года о 
признании и приведении в исполнение 
иностранных арбитражных решений (к  ко-
торой присоединились более 170 госу-
дарств, включая Беларусь) обеспечивает 
более широкое и предсказуемое призна-
ние арбитражных решений по сравнению 
с судебными.
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ПОЧЕМУ ОПЕРАТИВНОЕ И ПРОФЕССИОНАЛЬНОЕ ЮРИДИЧЕСКОЕ 
СОПРОВОЖДЕНИЕ ЖИЗНЕННО ВАЖНО?

КАКОВЫ ОСНОВНЫЕ ВЫВОДЫ ДЛЯ БЕЛОРУССКОГО  
БИЗНЕСА В УСЛОВИЯХ САНКЦИЙ?

В условиях беспрецедентного санкцион-
ного давления, когда каждый шаг во внеш-
неэкономической деятельности сопряжен 
с повышенными рисками, оперативное и 
профессиональное юридическое сопро-
вождение становится не просто желатель-
ным, а жизненно необходимым. Сложность 
международных правовых систем, посто-
янное обновление санкционных режимов, 
а также специфические особенности наци-
ональных процедур взыскания и призна-

ния решений требуют от юристов глубоких 
знаний, практического опыта и способно-
стей к нестандартному мышлению. Только 
квалифицированный юридический совет 
может помочь белорусскому бизнесу не 
только избежать ловушек санкционного 
законодательства, но и эффективно защи-
тить свои законные интересы, взыскать 
задолженность и обеспечить стабильное 
функционирование в условиях глобальной 
неопределенности.

Анализ современного положения дел 
со взысканием задолженности и призна-
нием решений судов и арбитражей в ЕС и 
США для белорусских субъектов приводит 
к ряду ключевых выводов, формирующих 
новую реальность хозяйственных отноше-
ний. Прежде всего необходимо признать, 
что санкционное давление является не вре-
менным явлением, а долгосрочным факто-
ром, требующим постоянной адаптации и 
стратегического мышления. Традиционные 
подходы к международной договорной ра-
боте и разрешению споров оказались недо-
статочными.

Белорусский бизнес должен активно 
применять комплексные меры по миними-
зации рисков, начиная с детального ана-
лиза контрагентов и заканчивая выбором 

применимого права и юрисдикции. Особое 
внимание следует уделять арбитражным 
оговоркам в контрактах, поскольку арби-
траж демонстрирует значительно более 
высокий процент признания решений за 
рубежом по сравнению с государствен-
ными судами. Несмотря на трудности, 
опыт показывает, что суды ЕС готовы рас-
сматривать требования белорусских ком-
паний, и возможности для защиты прав 
существуют, если подходить к процессу 
юридически грамотно и с учетом всех ню-
ансов санкционного законодательства. Од-
нако следует быть готовым к длительным 
срокам рассмотрения, особенно в США, 
где практика взыскания задолженности в 
пользу белорусских компаний практически  
отсутствует.

М
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ТОРГОВО-ЭКОНОМИЧЕСКОЕ СОТРУДНИЧЕСТВО МЕЖДУ ИНДИЕЙ И 

БЕЛАРУСЬЮ СТАБИЛЬНО РАЗВИВАЕТСЯ С МОМЕНТА ОБРЕТЕНИЯ БЕЛАРУСЬЮ 

НЕЗАВИСИМОСТИ В 1991 ГОДУ. ПО МЕРЕ УГЛУБЛЕНИЯ ТОРГОВЫХ И 

ИНВЕСТИЦИОННЫХ ОТНОШЕНИЙ МЕЖДУ СТРАНАМИ ПОНИМАНИЕ 

ПРАВОВОЙ СРЕДЫ, МЕХАНИЗМОВ РАЗРЕШЕНИЯ СПОРОВ И ПРОЦЕДУР 

ИХ ИСПОЛНЕНИЯ В ИНДИИ СТАНОВИТСЯ КРИТИЧЕСКИ ВАЖНЫМ ДЛЯ 

ОБЕСПЕЧЕНИЯ СТАБИЛЬНЫХ ДЕЛОВЫХ ОТНОШЕНИЙ  

И МИНИМИЗАЦИИ РИСКОВ.

Сергей Белявский,   
директор юридической 
компании «Экономические 
споры», медиатор, 
рекомендованный арбитр  
МАС при БелТПП

РАЗРЕШЕНИЕ СПОРОВ 
МЕЖДУ КОМПАНИЯМИ 
ИЗ БЕЛАРУСИ  
И ИНДИИ

В интересах бизнеса

Сандхья Айер,   
партнер компании  
«Vaish Associates  
Advocates»  
(Республика Индия)
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Начнем с понимания типов споров, кото-
рые наболюдаются в деловых отношениях 
между Индией и Беларусью. Это, как правило:

•	 неисполнение платежных обязательств. 
Распространенная проблема, когда по-
купатель не производит своевременную 
оплату после поставки товаров или услуг;

•	 споры о качестве и соответствии. Воз-
никают при несоответствии товаров 
согласованным спецификациям, меж-
дународным стандартам, гарантийным 
обязательствам или требованиям ин-
дийского законодательства;

•	 просрочка поставки или форс-мажор. 
Нарушение сроков поставки, часто 

по причинам логистики, задержек 
на таможне или геополитических  
событий;

•	 споры о юрисдикции и применимом 
праве. Возникают при отсутствии в до-
говоре указания на применимое право 
или способ разрешения спора. Одна 
сторона может настаивать на арбитра-
же в Беларуси, другая – на рассмотре-
нии в индийском суде;

•	 прекращение договоров и вопросы 
штрафных санкций. В долгосрочных 
контрактах часто возникают споры о 
правомерности прекращения и послед-
ствиях в виде штрафов или убытков.

ХАРАКТЕР ТИПИЧНЫХ КОММЕРЧЕСКИХ СПОРОВ

ОБЗОР ПРАВОВОЙ СИСТЕМЫ ИНДИИ

Индия придерживается системы общего 
права, основанной на британских принци-
пах, но адаптированной к индийскому зако-
нодательству и развивающейся через судеб-
ные прецеденты. Судебная система Индии 
независима и защищена конституцией; суды 
осознают срочность споров и предоставля-
ют временные меры при необходимости.

Индия, будучи квазифедеральным госу-
дарством, имеет следующую судебную си-
стему:

•	 Верховный суд Индии. Расположен в 
Нью-Дели, обладает широкой юрис-
дикцией – апелляционной, конституци-
онной, пересмотра решений. Является 
высшей судебной инстанцией страны;

•	 Высшие суды штатов. Каждый штат 
имеет Высший суд с правом рассматри-

вать как первоначальные, так и апел-
ляционные дела. Подчиняются только 
Верховному суду. Во многих Высших 
судах (Дели, Мумбаи, Ахмедабад) дей-
ствуют специализированные коммер-
ческие палаты с обученными судьями 
и ускоренной процедурой;

•	 окружные и гражданские суды. Реша-
ют широкий круг гражданских споров, 
включая коммерческие, в рамках своей 
стоимостной и территориальной юрис-
дикции;

•	 коммерческие суды. В соответствии с 
Законом о коммерческих судах 2015 
года («Commercial Courts Act») учреж-
дены специализированные суды для 
ускоренного рассмотрения значимых 
коммерческих споров.
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Досудебная стадия.
В Индии перед началом судебного раз-

бирательства путем подачи иска в любой 
суд ответчику обычно направляется юри-
дическое уведомление (legal notice) о пра-
ве собственности. Однако это требование 
не является обязательным во всех случа-
ях, если иное прямо не предусмотрено до-
говором или законом. Например, если иск 
подается против государственного служа-
щего, необходимо направить уведомление 
за два месяца. В некоторых секторах (связь, 
инфраструктура) и в соответствии с опре-
деленными законами обязательна пред-
варительная медиация. Коммерческий иск 
не может быть возбужден, пока истец не 
исчерпает все средства правовой защиты, 
предусмотренные предварительным меди-
ационным соглашением.

Этапы судебного разбирательства:
•	 судебный процесс начинается с подачи 

иска, изложения информации, фактов, 
претензий, ходатайств, а также всех со-
ответствующих документов, подтверж-
дающих требования истца;

•	 вручение повестки ответчику о его обя-
занности явиться и ответить на иск;

•	 после получения повестки ответчик 
обязан подать письменное возраже-
ние, если таковое имеется. Если от-
ветчик не явится в установленный 
срок, предусмотренный Гражданским 
процессуальным кодексом 1908 года 
(«Code»), суд вправе начать разбира-
тельство в одностороннем порядке при 
соблюдении определенных условий; 

•	 формулирование судом вопросов для 
определения разногласий между сто-
ронами после изучения иска;

•	 представление сторонами дока-
зательств, включая перекрестный  
допрос;

•	 после завершения рассмотрения до-
казательств дело переходит к стадии 

заключительных аргументов, где обе-
им сторонам предоставляется возмож-
ность устно изложить в суде свою по-
зицию;

•	 после завершения рассмотрения за-
ключительных аргументов суд остав-
ляет дело для рассмотрения и выносит 
мотивированное решение, содержа-
щее выводы суда по каждому вопросу.

После вынесения решения потерпев-
шая сторона имеет право обжаловать его 
в вышестоящей инстанции в соответствии  
с иерархией судов.

Типичные сроки.
На практике хорошо организованное 

дело в коммерческом суде может рассма-
триваться от 24 до 36 месяцев. Возможны 
задержки из-за ходатайств об отсрочке, про-
межуточных апелляций и процессуальных 
споров.

Обязательные действия для ино-
странных компаний:

•	 иностранные компании должны обе-
спечить, чтобы контракты с участием 
индийских контрагентов или предмет 
контракта, находящийся в Индии, были 
надлежащим образом апостилированы 
в соответствии с действующим законо-
дательством о гербовых сборах, которое 
может различаться в разных штатах Ин-
дии. Апостилирование контрактов име-
ет первостепенное значение, поскольку 
неапостилированные или ненадлежа-
щим образом апостилированные кон-
тракты являются недопустимыми дока-
зательствами в любом суде Индии;

•	 иностранные компании должны обе-
спечить оплату необходимых судебных 
сборов, а также подачу в суд надлежа-
щим образом оформленной доверен-
ности или решений совета директоров, 
проштампованных, нотариально заве-
ренных, апостилированных или кон-
сульски заверенных.

ПРОЦЕДУРНЫЕ АСПЕКТЫ И СРОКИ В ИНДИЙСКОМ СУДОПРОИЗВОДСТВЕ
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Квазифедеральная структура Индии 
означает, что гражданское судопроизвод-
ство и судебная система могут незначитель-
но различаться в разных штатах. Например:

•	 Дели и Махараштра (Мумбаи) имеют 
лучшую инфраструктуру и более бы-
стрые суды;

•	 верховные и коммерческие суды ве-
дут процессы на английском языке, 
нижестоящие суды – на региональных  
языках;

•	 некоторые штаты взимают чрезмерно 
высокие судебные сборы;

•	 в Высоких и коммерческих судах судо-
производство, как правило, ведется на 
английском языке; однако нижестоя-
щие суды могут использовать регио-
нальные языки;

•	 в некоторых штатах очень высокие су-
дебные сборы за подачу исков, поэтому 
таких юрисдикций следует избегать.

Рекомендация. Заключать договоры с 
юрисдикцией в Дели, Мумбаи или Бангало-
ре: эти города лучше подходят для разреше-
ния коммерческих споров.

РЕГИОНАЛЬНЫЕ РАЗЛИЧИЯ МЕЖДУ ШТАТАМИ ИНДИИ

АРБИТРАЖ ИЛИ СУДЕБНОЕ РАЗБИРАТЕЛЬСТВО: ЧТО ВЫБРАТЬ?

Арбитраж в Индии регулируется Законом 
об арбитраже и примирении 1996 года и во 
многом соответствует Модельному закону 
ЮНСИТРАЛ.

Основные особенности:
•	 автономия сторон с минимальной над-

зорной ролью судов в арбитражном 
процессе, свобода выбора места, юрис-
дикции, языка, применимого права и 
процессуальных правил;

•	 арбитры могут быть назначены по вза-
имному соглашению сторон или путем 
подачи заявления в индийские суды;

•	 решения подлежат исполнению в ка-
честве постановлений гражданских  
судов.

Институциональный либо ad hoc ар-
битраж:

•	 ICC, LCIA, SIAC, MCIA становятся попу-
лярными;

•	 ad hoc дешевле, но менее предсказуем 
из-за отсутствия стандартизированной 
процедуры.

Сроки и стоимость.
На практике средняя продолжитель-

ность арбитражного разбирательства в Ин-
дии составляет от 18 до 30 месяцев. Сроки 
могут быть увеличены при наличии суще-
ственных доказательств или ходатайства о 
принятии обеспечительных мер. Арбитраж 
может быть дороже, чем судебное разбира-
тельство, но он предлагает:

•	 конфиденциальность;
•	 гибкость, позволяющую сторонам вы-

бирать процедуру в рамках принципов 
естественного правосудия;

•	 скорость, обеспечивающую более бы-
строе разрешение спора;

•	 более эффективное применение на 
международном уровне.
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Это ключевой вопрос для белорусских 
экспортеров: можно ли исполнить белорус-
ское решение в Индии?

Судебные решения.
Статья 44A ГПК Индии позволяет испол-

нять решения стран из перечня «взаимных 
территорий». Беларусь в этот перечень не 
входит. Поэтому требуется подача нового 
иска на основании иностранного решения 
с доказательством. Таким образом, испол-
нение решений белорусских судов в Индии 
требует подачи нового гражданского иска 
по решению иностранного суда, доказыва-
ющего:

•	 компетенции белорусского суда;
•	 рассмотрение по существу;
•	 отсутствие противоречий международ-

ному праву и индийскому законода-
тельству;

•	 соблюдение принципов естественного 
правосудия;

•	 честность процесса;
•	 соответствие индийскому праву.
Это увеличивает расходы и дает ответчи-

ку возможность для затягивания.
Арбитражные решения.
Хотя обе страны ратифицировали Нью-

Йоркскую конвенцию 1958 года, Беларусь 
не признана «взаимной территорией» по  
ст. 44 Закона об арбитраже Индии. Поэтому 
арбитражное решение, вынесенное в Бела-
руси, не считается «иностранным решени-
ем» и не может быть исполнено в упрощен-
ном порядке. Судебной практики на эту тему 
в Индии нет. Таким образом, существует не-
определенность относительно исполнения 
таких решений и отсутствуют судебные пре-
цеденты по этому конкретному вопросу.

ПРИЗНАНИЕ ИНОСТРАННЫХ СУДЕБНЫХ РЕШЕНИЙ  
И АРБИТРАЖНЫХ РЕШЕНИЙ
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Поставщик из Беларуси поставил про-
мышленное оборудование на сумму  
1,2 млн долларов. Покупатель из Индии не 
оплатил 30%, ссылаясь на дефекты. Дого-
вор не содержал четкой оговорки о праве 
и спорах, указано лишь: «решать споры 
мирно».

Рекомендации:
•	 отправить официальную претензию на 

английском языке;
•	 попробовать медиацию;
•	 при неудаче – подать иск в суд по месту 

деятельности индийского покупателя.

Итог.
Индийский покупатель оспорил юрис-

дикцию и подал встречный иск. В итоге 
достигнуто мировое соглашение под кон-
тролем суда  – частичная выплата без при-
знания вины.

Выводы:
•	 отсутствие детализированной оговор-

ки усложняет процесс;
•	 юрисдикция и арбитраж – ключевые 

элементы;
•	 индийские суды настроены на компро-

мисс.

ПРИМЕР ИЗ ПРАКТИКИ

РЕКОМЕНДАЦИИ БЕЛОРУССКИМ КОМПАНИЯМ

ВАЖНЫЕ СОВЕТЫ ПО ФОРМУЛИРОВКЕ АРБИТРАЖНЫХ  
И СУДЕБНЫХ ОГОВОРОК

Хорошо составленный договор с чет-
кими положениями о разрешении спо-
ров снижает риски потенциальных 
споров, которые могли бы возникнуть  
в будущем.

Применимое право.
Выбирайте индийское право или ней-

тральное международное право. Избегайте 
двусмысленных формулировок.

Оговорка о разрешении споров.
Ясно укажите, будет спор разрешаться в 

суде или арбитраже. В случае выбора арби-
тража положение должно быть максималь-
но подробным и охватывать все аспекты: 
такие как место, язык, количество арби-

тров, орган, порядок назначения, правила  
процедуры.

Юрисдикция.
Если выбран суд, пропишите конкретный 

город, например: «Суды Нью-Дели облада-
ют исключительной юрисдикцией».

Исполнение.
Добавьте пункт об отказе от возраже-

ний против юрисдикции, чтобы стороны 
рассмотрели возможность включения в со-
глашение положений о заранее оцененных 
убытках, процентах за просрочку платежа 
и штрафных санкциях, которые могут быть 
полезны на более позднем этапе для коли-
чественной оценки ущерба.

Привлекать юристов, знакомых с индийским правом.

Выбирать арбитраж с местом разбирательства в нейтральной юрисдикции, признанной 
по ст. 44 Закона об арбитраже, или в Индии.

Обеспечить четкие положения о разрешении споров для избежания проблем с испол-
нением в будущем. М
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